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Ihre Ansprechpartner für nähere Informationen zu unserer Kernkompetenz Vertriebsrecht:

WWW.KLEINER-LAW.COM

Dr. Julia Blind
jblind@kleiner-law.com

Dr. Marcus Schriefers
mschriefers@kleiner-law.com

Kleiner Rechtsanwälte
Alexanderstraße 3
D-70184 Stuttgart

Tel: + 49/7 11/60 17 08-0
Fax: + 49/7 11/60 17 08-88

Dr. Michael Steinhauer
msteinhauer@kleiner-law.com

Kleiner Rechtsanwälte
Neuer Zollhof 3
D-40221 Düsseldorf

Tel: + 49/2 11/30 20 66-0
Fax: + 49/2 11/30 20 66-11



KLEINER RECHTSANWÄLTE ist eine im nationalen und internationalen Wirtschaftsrecht tätige
Anwaltssozietät mit Standorten in Stuttgart, Mannheim, Düsseldorf und Singapur. Wir beraten und
vertreten in- und ausländische Unternehmen sowie die öffentliche Verwaltung. Unsere Kern -
kompetenzen sind neben dem Vertriebs- und Logistikrecht das Gesellschaftsrecht, das Arbeitsrecht,
das Recht des Geistigen Eigentums (Marken, Urheberrecht, Patente und Lizenzen), das Wettbewerbs -
recht, IT-Recht, das Öffentliche Wirtschafts- und Vergaberecht sowie das Arznei- und Lebens -
mittelrecht.

KERNKOMPETENZ VERTRIEBSRECHT

KLEINER RECHTSANWÄLTE berät Mandanten umfassend im Zusammenhang mit dem Aufbau,
der Unterhaltung und der Abwicklung und Überleitung von Vertriebssystemen. Unser Leistungs -
spektrum reicht von der Teilnahme an der Projektierung über mögliche Ausschreibungen bis zur
Vertragsgestaltung und -verhandlung. Wenn erforderlich, führen wir auch streitige Auseinander -
setzungen. Wir verfügen über eine langjährige Erfahrung bei grenzüberschreitenden Sachverhalten. 

Die Mitglieder unserer Fachgruppe veröffentlichen regelmäßig Beiträge in Fach- und Branchen -
zeitschriften und halten Vorträge zu aktuellen Rechtsfragen des Vertriebs- und Vertriebskartellrechts.

KONZEPTION UND GESTALTUNG DES VERTRIEBSSYSTEMS

KLEINER RECHTSANWÄLTE hilft Unternehmen bei der Konzeption und Gestaltung des für sie
passenden Vertriebssystems:

• Beratung über die rechtlichen Besonderheiten der verschiedenen Vertriebsformen

• Gestaltung und Verhandlung von Handelsvertreter-, Vertragshändler-, Franchise- und notwendigen
Begleitverträgen im nationalen und internationalen Rechtsverkehr

• Rechtliche Begleitung beim Aufbau von Internet-Portalen und Online-Shops

• Strategische Beratung zur Vermeidung und Abwehr von Ausgleichsansprüchen bei der
Beendigung des Vertriebsvertrags, insb. Ansprüche gem. § 89b HGB

• Beratung beim Outsourcing von Vertriebs- und Logistikleistungen

• Beratung bei der Überleitung oder bei Systemänderungen von Vertriebssystemen

• Beratung zum physischen Ablauf des Vertriebs (Warenverteilung)

VERTRIEBSNAHE BERATUNGSLEISTUNGEN

KLEINER RECHTSANWÄLTE berät Unternehmen bei vertriebsnahen bzw. vertriebsbegleitenden
Inhalten:

• Prüfung und Erstellung von nationalen und internationalen Kaufverträgen und Allgemeinen
Geschäftsbedingungen

• Rechtliche Unterstützung bei der Abwehr von Gewährleistungs- und Produkthaftungs -
ansprüchen

• Erstellung von Konsignationslager- und Kooperationsverträgen

• Sicherung eines umfassenden Know-how-Schutzes durch entsprechende Technologietransfer-,
Forschungs- & Entwicklungs- sowie Lizenzverträge

• Schutz und Lizenzierung von Marken 

• Sicherung von Forderungen des Unternehmens gegenüber seinen Vertriebspartnern und
Endkunden

• (Schieds-)Gerichtliche Durchsetzung und Abwehr von Ansprüchen gegenüber Vertriebs -
partnern,Wettbewerbern, Endkunden und Behörden

• Exportkontrolle und Unterstützung bei der Einholung von Ausfuhrgenehmigungen 

• Umfassende Beratung im Transport- und Logistikbereich für die rechtssichere physische
Verteilung von Waren

VERTRIEBSKARTELLRECHT

KLEINER RECHTSANWÄLTE unterstützt Unternehmen bei kartellrechtlichen Fragestellungen des
Vertriebs:

• Beratung von Unternehmen bei Marktinformationsverfahren des BKartA oder der EU-
Kommission

• Strategische Planung bei Forschungs- und Entwicklungsprojekten im Hinblick auf kartellrechtliche
Restriktionen

• Gutachterliche Beurteilung kartellrechtlicher Probleme aus Vertriebsverträgen

• Vertretung bei behaupteten kartellrechtlichen Verstößen durch Einzelpersonen oder Unter -
nehmen

• Beschwerdeverfahren bei Kartellrechtsverstößen Dritter

• Durchsetzung von möglichen Belieferungsansprüchen

Ergänzend verweisen wir auf unser Produktblatt „Transport und Logistik“
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